


SIMPLEX

Technology & Health

INICIO

4

STEP 01

RS

APRENDIZ

RECIBIRA LOS
CONOCIMIENTOS
BASICOS PARA EL INICIO
DE SU CARRERA COMO
ANALISTA DE AGUA
CERTIFICADO.

h 4

(" VENDEDOR )
TENDRA LA COMPARNIA
I DE UN CERRADOREN 5
OPORTUNIDADES PARA
LOGRAR AFIANZAR SUS
HABILIDADES Y PODER
LOGRAR SUS METAS

SOLO

A

REPRESENTANTE
TRAS REALIZAR SUS
PRIMERAS 75 VENTAS,

PODRA REPRESENTAR A
LA MARCA OBTIENDO

MAYORES BENEFICIOS Y
GANANCIAS POR CADA

VENTA CONCRETADA)

ROAD MAP TO SU

SOcCIOo

TRAS REALIZAR POSEER
UNA EXPERIENCIA DE
150 VENTAS
CONCRETADAS PODRAS
OPTAR A BENEFICIOS
EXCLUSIVOS DE LA
MARCA.

STEP 04

Eae

A

STEP 05

{3

DISTRIBUIDOR

TRAS ALCANZAR LA
META DE 300 VENTAS
CONCRETADAS PODRAS
ACCEDERA LA
CATEGORIA MAS ALTA
DE GANANCIAS Y
PRESTACIONES

!

a




P. Costo 3.300%
7 Ganancia 4.200$

) SIMPLEX y
” Technology & Health [ Distribuidor

s B
Socio Nivel 1
P. Venta [ g
7.500 $ [ socoNivel2 |
[ Representante Nivel 1 j O
[ Representante Nivel 2 ) O

[ Representante Nivel 3 )

[ Vendedor Senior j

[ Vendedor Aprendiz )



Mobile User
T


@B)srrLex
B ASCENSOS — PROYECCION PROFE

Distribuidor

O + 40 Ventasy reseias realizadas

Socio Nivel 1

Socio Nivel 2 O + 35 Ventas y resefias realizadas

Representante Nivel 1 o + 25 Ventas y resefias realizadas

O + 25 Ventas y resefias realizadas

Representante Nivel 2

QO + 25 Ventasy resefias realizadas

Representante Nivel 3

O + 25 Ventas y resefias realizadas

Vendedor Senior

o L L

[ Vendedor Aprendiz O 1-25 Ventasy resefias realizadas

y

| 200 VENTAS




@Ts'hM,PL&HE?s ;
o hnology & Heont ASCENSOS —CONSIDERACIO,

Distribuidor )
. . )\ -
Socio Nivel 1 ) POR LA VENTA DE UN EQUIPO DE OSMOSIS INVERSA (RO)
§
Socio Nivel 2 ) PROPORCIONA % PUNTO PARA LOS ASCENSOS DE VENDED
_ N
Representante Nivel 1 ) PRECIO SUGERIDO DE VENTA 3.5008
N
Representante Nivel 2 ) GANANCIA 5008 0
S
Representante Nivel 3 )
S
Vendedor Senior )
+%
[ Vendedor Aprendiz j



Mobile User


@TSMPL&HE%
2 ooy T e CATEGORIA DE VEND

VENDEDOR APRENDIZ

1 - 25 Ventasy resefias realizadas
RECIBIRA ACOMPANAMIENTO EN SUS
PRIMERAS 05 VENTAS "

PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.50

PRECIO DE COSTO 5.500$

GANANCIA 2.000S .

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE




@TSWFL&HE%
2chnology & Hes CATEGORIA DE VEND

VENDEDOR SENIOR

25 Ventas y resefias realizadas como VENDEDOR APR

PUEDE REALIZAR SUS PRIMERAS 50 V
SIN COMPARIA ="

PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.50

PRECIO DE COSTO 5.150$

GANANCIA 2.3508 ’

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE




@TSLM,PL&HE%
=chnology & Hes CATEGORIA DE VENDE

[7
—
(s
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!
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<
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)
-
—
(M1
P
C
N

MARCA GOZANDO DE MEJORES BENE
PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.500
PRECIO DE COSTO 4.800S

GANANCIA 2.700S

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE




@TSMPL&HE%
2 ooy T e CATEGORIA DE VEND

el = U TP 9-
PRESENTANTE N4
25 Ventas y resefias realizadas como HEPHESENTANTE

PUEDE REALIZAR VENTAS Y REPRESEN
MARCA GOZANDO DE MEJORES BEN

S5
[ -
(7
o

PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.50

PRECIO DE COSTO 4.450$

GANANCIA 3.150% .

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE




@TSMPL&HE%
2 ooy T e CATEGORIA DE VEND

REPRESENTANTE N°1

25 Ventas y resefias realizadas como ;725257 [[2) /=
PUEDE REALIZAR VENTAS Y REPRESE
MARCA GOZANDO DE MEJORES BEN

PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.50

PRECIO DE COSTO 4.200$

“= GANANCIA 3.300S .
(0, ]

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE



@TSMPL&HE%
2 ooy T e CATEGORIA DE VEND

SOCIO N°2

25 Ventas y resefias realizadas como #&piese 1A

VENDEDOR EXPERIMENTADO CO‘N‘l
VENTAS CONCRETADAS | |

PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.500

PRECIO DE cosTO 3.900

PRECIO DE GANANCIA 3.6’

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE




@TSMPL&HE%
2 ooy T e CATEGORIA DE VEND

SOCIO N°1

35 Ventasy resefias realizadas como SOCIO N22
VENDEDOR EXPERIMENTADO CON 22
VENTAS CONCRETADAS |

PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.50

PRECIO DE COSTO 3.600$

GANANCIA 3.900S .

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE




@TSLM,PL&HE%
=chnology & Hes CATEGORIA DE VENDE

DISTRIBUIDOR

40 Ventas y resefias realizadas como SOCIO N21

VENDEDOR CON 300 VENTAS CONCR
TODOS LOS BENEFICIOS DE LA MARC

"'\”:';
PRECIO SUGERIDO DE VENTA 7.500S

PRECIO DE COSTO 3.300S5

GANANCIA 4.200S8

PARTNER NAME
PARTNER ENTRY DATE

PARTNER SIGNATURE




